
SPECJALISTA   DS. HANDLU

ZAKRES OBOWIĄZKÓW:

WYMAGANIA:

OFERUJEMY:

KIM JESTEŚMY?

ź Sprzedaż produktów z obszaru tworzyw sztucznych
ź Nawiązywanie relacji handlowych i aktywne pozyskiwanie nowych klientów
ź Budowanie długofalowej współpracy z klientami
ź Identyfikowanie oczekiwań i potrzeb klientów
ź Nastawienie na realizację celów sprzedażowych

ź Zdolności interpersonalne, umiejętności prezentacyjne, talent do budowania relacji 
z klientami

ź Orientacja na wynik i chęć osiągania ponadprzeciętnych rezultatów
ź Umiejętność zarządzania zadaniami w czasie oraz planowania i organizacji pracy 

własnej w terenie
ź Samodyscyplina, umiejętność pracy w zespole i wysoka kultura osobista
ź Wykształcenie wyższe techniczne mile widziane
ź Doświadczenie na stanowisku handlowym w branży budowlanej/tworzyw sztucznych 

jest dodatkową zaletą
ź Znajomość języka angielskiego jest dodatkowym atutem
ź Prawo jazdy kat. B

ź Stabilne zatrudnienie w oparciu o umowę o pracę
ź Możliwość dynamicznego rozwoju zawodowego w firmie stawiającej na 

innowacyjność (liczne wyróżnienia, m.in Innowator Podkarpacia, Diament Forbesa)
ź Atrakcyjne wynagrodzenie
ź Przyjazna atmosfera pracy w zgranych zespołach
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